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375

Investigue qué sujetos pueden dar fe de la ocurrencia de los
hechos

Verifique quiénes son los testigos, qué grado de instruccién
tienen, sus antecedentes de todo orden, etc

375

376

Conocer a fondo su posicién juridica plasmada en la demanda o

377

contestacion, asi como al de la contraparte

Conocer cada una de las pruebas obrantes en el proceso y su
respectiva importancia

377

Consejos para un excelente performance durante el examen
cruzado

378

Alolargo de la practica del examen directo, es su deber mantener

378

la concentracién en el declarante y sus respuestas

Plantee sus preguntas o temas mas fuertes al comienzo y al
finalizar el contrainterrogatorio

379

Altere el orden del examen cruzado

379

No reitere el interrogatorio directo

380

No formule preguntas cuyas respuestas no pueda intuir de
manera razonable

381
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381

Nunca formule la tiltima pregunta

Es necesario guardar especial cuidado con el interrogatorio a los

ninos, adultos mayores o personas con alguna condicién especial..........

Nunca le pregunte al testigo el porqué de su inconsistencia.............

Contar en la audiencia con un borrador de los temas sobre los

382
382

383

cuales va a contrainterrogar pero con flexibilidad

Reglas especiales del contrainterrogatorio para peritos y
testigos técnicos

383

Rebatir lo dicho por el testigo técnico o perito con base en otras

384

opiniones expertas

Contraexamine cuestionando las técnicas, métodos o recursos
usados por el perito contrainterrogado comparandolos con
técnicas, métodos o recursos que tengan mayor validez que los

utilizados por el perito, con el objetivo de refutar su opinion................

Determinar si en su examen utilizd técnicas de orientacion,

384

384

probabilidad o certeza

Determinar si los examenes, métodos, experimentos e
investigaciones efectuados son diferentes respecto de los que ha
utilizado en peritajes rendidos en anteriores procesos que versen
sobre las mismas materias

386

Investigar la forma de pago pactada entre la contraparte y el
perito. En caso de que dicha forma de pago esté prohibida,
atacar este asunto en el contraexamen

387

Nunca le pregunte al perito o testigo técnico el porqué de su
inconsistencia

387

Construcciéon de las conclusiones que arroja la formulacion del
contrainterrogatorio

388

Las conclusiones del contrainterrogatorio se comunican en la
fase de los alegatos de conclusion

392

Diferencias entre interrogatorio y contrainterrogatorio...............ccco.

392

393

Concepto

;Qué no debe entenderse por alegatos de conclusién?

393
393

Elementos constitutivos de los alegatos de conclusion

395

Coherencia con la posicion juridica plasmada en la demanda o su
contestacion

395
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7.2.2. Inicie su alegato de conclusién con la titulaciéon de su teoria del
caso 397
7.23. [Establezca el orden en el que va a desarrollar su discurso......... 397
7.24. Explique por qué su posicion juridica es la que debe ser asumida
como decision judicial final 397
7.25. Explique por qué la posicion juridica de la contraparte no debe
ser asumida como decision judicial final 398
7.2.6. Explique el panorama que se presentaria en la vida real si se
asumiera la posicion juridica de la parte contraria
7.2.7.  Usar el sentido comun y realizar analogias
7.2.8. Formular preguntas retoricas
7.29. Incluir un componente emocional en su discurso
7.2.10. Construya una frase de poder
7.2.11. Concluya con la peticion
7.3.  Consejos para preparar y realizar los alegatos de conclusion...
7.3.1.  Conocer a profundidad el proceso judicial y la teoria del caso....
7.32. Realizar un borrador del alegato
7.33. Ensayar el alegato hasta en el tltimo detalle
7.34. Observar el lenguaje verbal y no verbal
7.35. No haga confrontaciones personales
7.3.6. Utilice fotos, dibujos y demas figuras para apoyar su narracion........
7.3.7. Debe aprender oratoria
Bibliografia 411
Nota bibliografica 411

Referencias Bibliograficas 413






